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MPM: DARI BISNIS “PIPELINE” KE BISNIS“PLATFORM"

VISI KAMI

Memberikan melalui dan integrasi sosial
MISI KAMI

Menciptakan ekosistem untuk (inovasi yang membawa perubahan besar) yang
dihadirkan melalui produk dan layanan yang (memahami kebutuhan konsumen lebih

baik) dengan cara yang paling efektif (model bisnis yang optimal dan cross selling), oleh orang-orang
(dengan kultur kinerja terbaik) di industri kita
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SEKILAS TENTANG MPM:

PERUSAHAAN SMART MOBILITY TERNAMA DI INDONESIA

Melalui 30 Tahun Pengalaman

Keahlian di Pasar Otomotif

Didirikan oleh W. Soeryadjaya di
tahun 1987 sebagai bisnis
distribusi untuk motor Honda

Market Leader serta ahli dalam
supply chain dan value chain di
bidang otomotif (2 roda & 4 roda)

Diakui industri lewat penghargaan
Forbes Top 50 Best Company in
Indonesia 2016 serta berbagai
penghargaan lainnya

Tata Kelola Perusahaan &
Keuangan yang Kuat

BOC & BOD memiliki lebih dari 100
tahun pengalaman tata kelola
perusahaan dan manajemen,
dengan para ahli di industri,
komisaris independen dan para
profesional

Terdaftar di IDX (Ticker: MPMX)
pada Mei 2013, meraih Rp 1,5T
melalui IPO (kenaikan TSO
sebanyak 22%)

Total Ekuitas @ Rp 5,6T dengan
saldo kas @ Rp 1,3T (Des '16)

af

Potensi Pertumbuhan
yang Signifikan

* 4 segmen bisnis utama, masing-
masing dengan potensi pertumbuhan

» Jaringan dan keberadaan di seluruh
Indonesia, melayani lebih dari 10 juta
konsumen individual, 1.000+ klien
korporat, dan 10.000+ saluran pihak
ketiga

» 8.000+ karyawan dengan kultur
kinerja berstandar tinggi
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Sumber: MPMX, per 31 Mar 2017
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BISNIS MPM: KEKUATAN KOLEKTIF

Distribusi & Ritel u
MEM MEM

DISTRIBUTOR MOTOR

+ Distribusi Honda 2 roda di Jawa Timur dan
NTT dengan 290 jaringan diler, melayani
~3,6 juta pelanggan aktif

m Suku Cadang Otomotif
MEM MMM

LUBRICANTS PARTS

* Pemilik merk pelumas kendaraan bermotor
roda 2 & roda 4, serta perusahaan distribusi
suku cadang

77%

10%

/A\ FEDERAL,
« 3S diler untuk Honda motor dengan 40 FEM —

outlet di seluruh Indonesia

MmM

AUTO

Rp 17,7T

Pendapatan FY16

+ 3.300+ Federal Qil Center & 10.000+ bengkel
pihak ketiga, melayani lebih dari 10 juta
pelanggan setiap tahun

Jasa Otomotif

MMM

RENT

» 3Sdiler untuk Nissan dan Datsun dengan
10 outlet di seluruh Indonesia

» Perusahaan rental roda 4 independen dengan
14.000 kendaraan, melayani 1.000+ klien

MM™M MMM korporat

 Bisnis multi-finance untuk roda 2, roda 4 dan * Asuransi umum non-jiwa, termasuk roda 2, Jasa pengelolaan fleet dan logistik

leasing dengan 83 outlet di seluruh roda 4, kargo & properti dengan 16 kantor
Indonesia, melayani lebih dari 139 ribu cabang & 6 titik servis di seluruh Indonesia
pelanggan

MMM

5  Sumber: MPMX, per 31 Mar 2017



TATA KELOLA DAN MANAJEMEN PERUSAHAAN

Dewan Komisaris

Dewan Direksi
Kombinasi kuat yang terdiri dari pakar — pakar di bidang
operasional, strategi M&A, serta tata kelola perusahaan

-

Kombinasi dari 100 tahun+ pengalaman profesional

5 £
Edwin Soeryadjaya

Rudy Halim
Komisaris Utama

Direktur‘ Utama
[ L L g | L
W ¢ « 9D
Tossin Himawan Danny Walla Lee Chul Joo Troy Parwata Agung Kusumo Tit_ien Supeno  Andi Esfandiari
Komisaris Komisaris Komisaris Dlrektu(r; Keuangan Direktur Pengelola  Direktur SDM Direktur
1 I rup
) & Komposisi Pemegang Saham
u a Morninglight Investment S.a.r.|
Istama Siddharta Simon Halim 48,6% ‘ 6,8% Claris Investment Pte. Ltd.
Komisaris Komisaris PT Saratoga
Independen Independen Investama Sedaya Publik & Lainnya
Tbk & Afiliasi
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Sumber: MPMX, as of 31 Mar 2017
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JARINGAN MPM GROUP: KEBERADAAN DI SELURUH INDONESIA
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Sumber: MPMX, per 31 Mar 2017

16 kantor & outlet
MPMinsurance

47 distributor FKT untuk
Federal Oil & Federal
Mobil

33 kantor & workshop
MPMRent

11 diler MPMAuto

83 kantor & outlet
MPMFinance

40 outlet ritel MPMotor

290 diler MPMulia

MMM



-

SN

- \
n MPM: Ikhtisar Perusahaan

n Hasil Kinerja Keuangan FY16

M®EM



KONTRIBUSI PENDAPATAN DARI SEGMEN USAHA - FY16

Pendapatan neto Pertumbuhan Pendapatan % YOY, dalam milyar Rupiah
77% 10%

Rp17,7T iy 1040 329 (29) 49 (308)

‘6% - -~ -~ ——
_ _ —

7% YoY
A +T% 17.723
16.640
Pertumbuhan YoY
FY15 FY16
%YoY +7% +20% -3% +4%
M Distribusi & Ritel M Consumer Parts M Jasa Otomotif [ Jasa Keuangan Il Eliminasi
Otomotif

Rangkuman

Penjualan dari segmen Distribusi & Ritel meningkat sebesar 7% dibantu dengan penjualan kendaraan roda 2 yang naik 1%
walau di tengah laju penjualan sepeda motor nasional yang relatif mengalami penurunan sebesar 8%

Penjualan pelumas juga berhasil naik 7% hasil dari permintaan pasar yang terus meningkat dan pelaksanaan strategi
pemasaran yang efektif

Di sektor bisnis jasa keuangan, MPMFinance juga berhasil mencetak kenaikan 4% dalam pendapatan dikarenakan
pertumbuhan jumlah booking baru ke Rp 4 triliun atau naik 37% dari tahun 2015

1) Diluar Jasa Keuangan : Mulia, MPMMotor, FKT, PMP, MPMAuto, MPMMobil, MPMRent, Grahamitra, DSS & SAK I | I I |
2) Jasa Keuangan :MPMFinance & MPMInsurance



KONTRIBUSI LABA (NPATMI) DARI SEGMEN USAHA - FY16

Pertumbuhan NPATMI % YOY, dalam milyar Rupiah

FY 2016
(25)
Rp 361M 61 32 35 T ‘27i
+27% YoY [N N —C 361

FY15 Pertumbuhan YoY
_ A v A ~ v v
Jasa Otomotif 0% %YoY +35% 11% +107% 13% 117%
Jasa Keuangan 39
0% 10%  20%  30%  40%  50%  60% M Distribusi & Ritel Ml Consumer M Jasa Otomotif [l Jasa Keuangan
Parts
_ B Kantor Pusat M Kepentingan
Otomotif
Rangkuman

Nonpengendali

Peningkatan atas bisnis Distribusi & Retail terutama dikarenakan oleh pertumbuhan penjualan serta kenaikan harga jual
sepeda motor di tahun 2016

Penurunan atas bisnis Consumer Parts Otomotif dikarenakan ada penjualan aset tetap sebesar Rp 48M di tahun sebelumnya,
jika dikeluarkan transaksi ini, NPATMI di tahun 2016 naik 6%

Peningkatan atas bisnis Jasa Keuangan dikarenakan penurunan biaya bunga pada sektor pembiayaan yang berdampak positif

pada peningkatan laba serta pertumbuhan positif pada portofolio (polis) pada bisnis asuransi

10 1) Diluar Jasa Keuangan : Mulia, MPMMotor, FKT, PMP, MPMAuto, MPMMobil, MPMRent, Grahamitra, DSS & SAK I | I I |
2) Jasa Keuangan :MPMFinance & MPMInsurance



Kinerja Operasional FY 2016 dan 1Q17

Anak Perusahaan Satuan FY15 FY16 YoY 1Q16 1Q17 YoY
Distribusi&Ritel

Mulia MFM Volume Penjualan ‘000unit 902 912 1,1% 212 197 -7,1%
MPMMotor MMM Volume Penjualan ‘000unit 129 132  2,3% 29 28 21%
MPMAuto MMM Volume Penjualan Unit  3.680 4.755 29,2% 1.551 528  -66%
Consumer Parts Otomotif

FKT MMM Volume Penjualan KL  59.200 63.341  7,0% 15.611 14.590 -6,5%
Jasa Otomotif

MPMRent MEM Jumlah Armada Unit  13.935 14.137  14% 13.847 14135 2,1%
Jasa Keuangan

MPMFinance  M™M  jumlah Booking Baru Rp. Milyar  2.934 4.015 36,8% 791 1.237 56,4%
MPMinsurance MM Premi Bruto Rp. Milyar 259 385 48,6% 72 79  97%

INSURANCE
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LABA (RUGI) KONSOLIDASI UNTUK FY16&FY15

Ikhtisar Keuangan (dalam milyar Rupiah)

Konsolidasian Diluar Jasa Keuangan Jasa Keuangan
2016 2015 YoY% % Rev 2016 2015 YoY% % Rev 2016 2015 YoY% % Rev
Pendapatan Neto 17.723 16.640 6,5% - 16.509 15.471 6,7% - 1.259 1.209 41% -
Laba Bruto 2.631 2299 145% 148% 1.728 1.581 93% 10,5% 938 745 259% 74,5%
NPATMI 361 285 26,6% 2,0% 290 254 14,0% 1,8% 121* 54*  124,7% 9,6%
EBITDA 1.289 1.160 11,1% 7,3% 1.144 1.093 47% 6,9% 145 67 1175% 11,5%
Belanja Modal 792 876 -9,6% 4,5% 785 851 -7,8% 4,8% 7 25 -73,9% 0,5%

Rangkuman

Laba 2016 meningkat sebesar 27% dibandingkan tahun lalu, didorong oleh keberhasilan dalam pengimplementasian inisiatif strategi
kunci oleh manajemen

Pendapatan meningkat sebesar 7% dibandingkan tahun lalu, terutama disebabkan oleh peningkatan penjualan roda 2 yang kuat,
walapun secara skala nasional menurun di 2016

1)  Diluar Jasa Keuangan : Mulia, MPMMotor, FKT, PMP, MPMAuto, MPMMobil, MPMRent, Grahamitra, DSS & SAK M I I I
12 2) Jasa Keuangan :MPMFinance & MPMInsurance
* | aba Bersih



Posisi Keuangan & Rasio Utama — FY16 & FY15 (dalam milyar Rupiah)

Konsolidasian

Diluar Jasa Keuangan

Jasa Keuangan

2016 2015 YoY% 2016 2015 YoY% 2016 2015 YoY%
Kas dan Setara Kas 1.285 1.484 -13,4% 990 1.160 -14,6% 295 324 -9,0%
Jumlah Aset 14926 14.480 3,1% 9.534 9.741 -2,1% 6.325 5.671 11,5%
Pendanaan Bank 4293 4.338 -1,0% 747 936 -18,6% 3.546 3.402 4,2%
Utang Obligasi 2.696 2.754 -2,1% 2.696 2.754 -2,1% - - -
Jumlah Ekuitas 5647 5.340 58% 4.657 4399 -58% 1.905 1.855 2,7%
Utang Bersih/EBITDA 4,7x  4,8x - 2,2x 2,3x - - - -
Utang Bersih/Jumlah Ekuitas 1,1x  1,1x - 0,5x  0,6x - 1,9x 1,7x -
Laba Bersih/Jumlah Ekuitas (ROE)*  7,3% 5,.8% - 6,2% 5,8% - 6,3% 29% -
Laba Bersih/Jumlah Aset (ROA)* 27% 21% - 30% 2,6% - 1.9% 0,9% -
FCCR 39x  3,6x - 34x  3,4x - - - -

Kas dan Pendanaan Bank Diluar Jasa Keuangan menurun dikarenakan dampak dari pemusatan treasury center (TC)

Perbaikan yang memuaskan dalam ROE dan ROA dikarenakan peningkatan laba bersih

13

1)  Diluar Jasa Keuangan : Mulia, MPMMotor, FKT, PMP, MPMAuto, MPMMobil, MPMRent, Grahamitra, DSS & SAK

2)  Jasa Keuangan

:MPMFinance & MPMInsurance
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ARUS KAS 2016 vs 2015 (dalam Milyar Rupiah)

1.422

896

-565
Saldo Awal Aktivitas Operasi Aktivitas Investasi

= FY15

-269

Aktivitas Pendanaan

1.484

Saldo Akhir

14
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RENCANA PEMBAYARAN DIVIDEN PERUSAHAAN UNTUK PERFORMA FY16*

2014 2015 2016 YoY% (FY15-16)

Jumlah (Rp M) 31 76 152 2,1X
Dividen/Saham (Rp M) 7 17 35 206%
Harga Saham (Rp) 750 454 820

Yield (%) 09 3,7 4,3

Laba Bersih (Rp M) 487 285 361

Pembayaran (%) 6,3 26,6 43,2

#Saham Beredar 4.462.963.276 (jumlah penuh)

(termasuk saham treasuri)

11 April 27 April 19 Mei 23 Mei 29 Mei 30 Mei 2 Juni 5 Juni 20 Juni
@ @ @ @ @ @ @ @ @
Pemberitahuan Panggilan RUPST Ringkasan ~ Cum Div. Ex Div. Div. Ex Div. Pembayaran
RUPST RUPST + Risalah Date Date Recording Date Dividen
PUBEX RUPST (R&N) (R&N) Date

15 * Bergantung Pada Hasil Keputusan RUPS Tanggal 19 Mei 2017
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PENCAPAIAN 2016-2017

WA S e
A e

Okt'16

MPM Grup
meraih
penghargaan
masuk sebagai
“Top 50 Best
Company in
Indonesia”.

MPM Grup menerima
penghargaan Indonesia
Living Legend Companies
Award 2016 —sebagai
“The Strong Business
Fundamentals in
Automotive & Component
Industry” dari majalah
Warta Ekonomi.

MPMulia meraih
gelar “Best
Performance PIC
Community 2016”
dari AHM.

Feb'17

MPM meraih FKT meraih “Top
penghargaan Brand Award 2017"
“The Most untuk kategori 2W
Innovative Engine Lubricant
Business Award untuk merek Federal
2017" untuk 0oil.

kategori

Wholesale dari
Warta Ekonomi.

Mar'17

FKT meraih
penghargaan “Silver
Champion of
Indonesia WOW
Brand 2017" untuk
kategori “2W Engine
Lubricant”.

17

Mar'17

MPM meluncurkan
visi & misi barunya
melalui rangkaian
program
re-branding.
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FOKUS UTAMA 2016-2017

(1) COST LEADERSHIP

Monitor berkelanjutan atas Beban Usaha
perusahaan, terutama:

Kompensasi & Benefit
Iklan & Promosi

Transportasi & Penyimpanan

Meningkatkan produktivitas atau pendapatan per

karyawan

Menurunkan suku bunga pinjaman perusahaan

dan mendirikan Treasury Center

Meningkatkan kualitas aset perusahaan yang
berujung pada menurunnya biaya provisi

(2) ARUS KAS OPERASI

Fokus dalam meningkatkan Kas Neto
dari aktivitas operasional

Arus kas pada 2016 mewakili
penurunan ketergantungan pada
peminjaman dari bank di tingkat grup
secara umum serta pertumbuhan bisnis
MPMFinance

Konsolidasi
FY16 YoY%

Saldo Awal 1.484 4.4%
Arus kas Operasi 219  -755%
Arus kas Investasi -561 0,7%

143 1532%
Saldo Akhir 1.285 -134%

(3) COLLABORATIVE ECONOMY
DAN NEW GROWTH

Implementasi akselerasi dari inisiatif
Collaborative Economy di dalam MPM
Group

Peluncuran inisiatif MPM Planet melalui
aplikasi RallyPoint

#ee0iTSEL 36 1:47 PM AR

- RALLY FOINTS
FOINTS

31

18
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DISCLAIMER

These materials have been prepared by PT Mitra Pinasthika Mustika Thk (the
“Company”, “MPM") and have not been independently verified. No representation or
warranty, expressed or implied, is made and no reliance should be placed on the
accuracy, fairness or completeness of the information presented or contained in
these materials. The Company or any of its affiliates, advisers or representatives
accepts no liability whatsoever for any loss howsoever arising from any information
presented or contained in these materials. The information presented or contained
in these materials is subject to change without notice and its accuracy is not
guaranteed. i L

v

These materials may contain statements that constitute forward-looking . :"ﬂ‘:‘!‘
statements. These statements include descriptions regarding the intent, belief or e
current expectations of the Company or its officers with respect to the consolidated
results of operations and financial condition of the Company. These statements can
be recognized by the use of words such as “expects,” “plan,” “will,” “estimates,”
“projects,” “intends,” or words of similar meaning. Such forward-looking statements
are not guarantees of future performance and involve risks and uncertainties, and
actual results may differ from those in the forward-looking statements as a result of
various factors and assumptions. The Company has no obligation and does not
undertake to revise forward-looking statements to reflect future events or
circumstances.

n u,

of the Company, in any jurisdiction, nor should it or any part of it form the basis of,
be relied upon in any connection with, any contract, commitment or investmegj.;,; ,
decision whatsoever. Any decision to purchase or subscribe for any securities;of the X
Company should be made after seeking appropriate professional advice. mﬁ 1




Terima Kasih




